Hogyan lehet meghosszabbitani

@ www.iir-hungary.hu a vevo és a beszallité kapcsolatat
+36 1 459 7300 . az évenkénti arcsokkentések

training@iir-hungary.hu ! gyakorlata mellett?

Kokas Tamas
féosztalyvezetd-helyettes,
Beruhazastamogatasi Féosztaly,
Beszallitdi osztaly,

HIPA / Nemzeti Befektetési Ugynokség

Lantos Gabor
beszallitdi mindségfejlesztési vezets,
I KNORR-BREMSE Fékrendszerek Kft.
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kutatas-fejlesztés kéltségét?
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09.00-09.40 [\rajénlat, arképzés, kalkulacié

* Milyen tipusu business modellt hasznalnak a cégek? Mit vesznek
figyelembe?

* Mennyire stabil a nagy gyarak altal el6re jelzett éves mennyiség?

* Hogyan néz ki és kiket vonnak bele az arkalkulaciéba?

* Milyen és honnan szarmazé informaciok alapjan dél el az, hogy az
ajanlatban szerepl6 ar mennyire és milyen iranyban térjen el a kalku-
lalt értéktdl?

* Hogyan kapcsolodnak az Uj termékek, a termékfejlesztés a nyitott
konyvhoz?

* Mekkora a létjogosultsaga a csomagkalkulacionak?

* Milyen esetben kér lebontast a vev6, hogy megallapithassa realis-e az
ar? Valéban csak ebbdl a célbdl kér a vevd nyitott kalkulaciot?

El6adé: Vari Attila, JarmUipari agazati kdzpont vezetd,
IFUA Horvath & Partners Kft.

9.40-10.20 Termékfejlesztés és K+F a jarmdiparban -

a Hipa szemével

* Befektetés és Beszallitas: mit tesz a Hipa és mit tudnak tenni a
vallalkozasok

+ Jarmdipari trendek: ahogy mi latjuk

* K+F és KKV: kormanyzati kdzrem(kodés

El6adé: Kokas Tamas, fGosztalyvezetd-helyettes, Beruhazastamogatasi
Fbosztaly, Beszallitoi osztaly, HIPA / Nemzeti Befektetési Ugynokség

10.20-10.50 Kavésziinet

@ www.iir-hungary.hu
Z= +36 1459 7300
™« training@iir-hungary.hu

10.50-11.40 Az évenkénti arcs6kkentések gyakorlata és hosszu
tavu fenntarthatésaga, a vevé és a beszallité egyuttmiikodésével
* Mi van az évenkénti arcsokkentések hatterében?
- Miért j6 ez annyira a vevének?
* Meddig tarthato fent ez a gyakorlat a vevl és a beszallité kozott?
* Hogyan lehet meghosszabbitani a vev6 és a beszallité kapcsolatat az
évenkénti arcsokkentések gyakorlata mellett?
* Hogyan lehet hosszu tavu kapcsolatokat kiépiteni a nagy vevokkel a
profitszint megtartasa mellett?
* Milyen tényezdk befolyasoljak a nagy vevék egylttmikodési készségét?
MUkodnek-e a vevdk altal kezdeményezett lean koltségcsokkentési
projektek?

El6adé: Lantos Gabor, beszallitéi mindségfejlesztési vezetd,
KNORR-BREMSE Fékrendszerek Kft.

11.40-12.30 Arkalkulaciés stratégiak kialakitasa
* Hogyan épuiljon fel egy cég beszallitdi stratégiaja?
- Mennyi id§ alatt, milyen pozicidba kivanok kerulni az adott piacon
- Mekkora tartalékokkal, milyen idétavra tervezhetek a piacra keru-
lés érdekében ,kamikaze” projekteket
- Milyen eszkdzokkel és modszerekkel tudok a versenytarsaknal jobb
poziciokat elérni a piacon, hogyan tudnam ,kiboritani a csénakot”
- Mik a hosszabb tavu eredményességi célok, milyen ezek Utemezése?
* Milyen tényez6k alapjan dontik el, hogy honnan szerzik be a terméket?
* Miért nem kap nagy szabadsagot a beszallit a beszerzés terén, mar a
projekt elején?
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* Miért mindig a darabarat nézzik? Miért nem nézzik a mogottes jaru-
lékos koltségeket?
* Milyen érdekellentétek vannak a kulénb6zd részlegek/osztalyok kdzott
az ajanlatkészités folyamataban?
- Milyen eszkdzokkel és modszerekkel lehet a folyamatot harmoni-
zalni?

El6adé: Stasztny Péter, Vallalati kapcsolattartd, SMR Automotive
Mirror Technology Hungary Bt. (pontositas alatt)

12.30-13.30 Ebédsziinet

13.30-14.20 Termelékenységi és szolgaltaté kézpontok vilagversenye

* Sikerult lektzdeni a tavol-kelet piaci térhoditasat? Novekszik a kdozép
europai beszalliték lehetbsége?

* Hogyan sikerul a kinai/indiai konkurenciat kezelni? Automatizalassal
vagy a Lean-Kaizen mddszerek szisztematikus alkalmazasaval érhe-
tlnk-e el sikereket?

* Hol latjak magukat fenyegetettnek a beszalliték, hogy kinai/indiai
beszallité miatt veszitik el a vevét?

* Miért csak az arat nézik a vevdk és a jarulékos koltségeket nem?

* Noveljuk termékunk hozzaadott értékét mérnoki munkaval, szolgalta-
tassall

El6adé: Stasztny Péter, Vallalati kapcsolattartd, SMR Automotive
Mirror Technology Hungary Bt. (pontositas alatt)

@ www.iir-hungary.hu
= +36 1459 7300
< training@iir-hungary.hu

14.20-15.00 Koltségstruktura felépitésének esszencialis elemei

* Hogyan lehet kezelni a kilonbdz6 strukturalis kildnbségeket a sajat
koltségstruktura és a potencialis ajanlatkérd vevé breakdown koltség-
strukturaja kdzott?

* Hogyan készitik el az arképzok az arajanlatukat?

* Léteznek- e, illetve sziikségesek-e az azonnali ajanlatokhoz szukséges
egyszerUsitett arképzési modellek? (Kalkulacié az alkatrész sulya-,
térfogata-, felllete-, anyaga, stb. és az ezekhez rendelt szorzészamok,
ill. hasonlé termékekhez viszonyitas alapjan?)

* Ki az, aki az arkalkulaciéban a finanszirozassal is szamol?

* Ki, hogyan kezeli a finanszirozas kérdését?

- Koltséget megosztja a vevgjével?
- Onmaga vallalja fel a koltséget?

« Milyen metodikakat alkalmaznak arra, hogy a vevd igényeit leforditsak
a termék specifikacidjara?

* Hova lehet beépiteni a beszallitd altalanos (fix) koltségeit?

(logisztikai, adminisztraciés, pénzugyi, finanszirozasi)
- Erdemes-e kiadni egy célarat az arajanlat bekérése el6tt?
* Melyik az a szituaci6, amikor érdemes célarat kiadni?

El6adé: (egyeztetés alatt)

15.00-15.20 Kavésziinet

15.20-16.00 Bekeriilés a vevokh6z

* Miért nehéz egy magyar beszallitonak bekertlnie a piacra?

* Mi az, ami befolyasolhatja a vevét az arképzésen kivul? (nem csak
a mingdség)
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* Mennyire ragaszkodik egy német gyar egy német beszallitbhoz,
vagy egy japan gyar a japan beszallitbhoz?

* Milyen arkalkulacidkat var el egy német vagy egy tavol-keleti cég?

* Szukséges-e az hogy integralt formaban jelenjenek meg a nagy vevdk-
nél a kisebb magyar vallalatok, hogy bejuthassanak?

+ Latjak-e annak lehet6ségét, hogy ezt az integraciot a vevé csinalja?

* Mi lehet a véleményuk a nagy vevdknek arrdl, ha a beszallitok
csoportban adnanak ajanlatot, akar konzorciumként?

El6ad6: (egyeztetés alatt)

16.00-16.40 Tamogatasok, palyazatok

* Milyen autdipari cégek szamara elérhetd konstrukciok varhatok
2016-2017-ben?

* Mik a tamogatasokhoz kapcsolédoé legfontosabb vallalasok,
kotelezettségek?

* Hogyan donti el egy vallalkozas, hogy kér-e tamogatast?

* Hogyan hasznalhaté fel a tamogatas?

* Egy beruhazas esetén mik az elszamolhaté koltségek a
tamogatasoknal?

El6ad6: Szandrocha Kamilla, ugyvezetd,
Central European Investment Services

16.40 A szeminarium zarasa

@ www.iir-hungary.hu
= +36 1459 7300
% training@iir-hungary.hu

Rendezvénylink
szOlni kivan:
» kereskedelmi vezet6knek

» csoportvezet6knek

» beszallitoi minGségfejlesztesi
vezetOknek

» process engineer-eknek
» mUszaki fejlesztési igazgatoknak
» beszerzés csoportvezettknek

» mUszaki vezet®knek
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T E-mail cimének, fax- és mobilszimanak megadasaval hozzajarul ahhoz, hogy az IIR tovahbi rendezvényeirdil e csatornakon is kapjon tajékoztatast.

Beosztas | | % A képzésrelrendezvényre regisztrald személy alirasaval igazolja, hogy a képzésen/rendezvényen személyesen vesz részt.

| | % Az On helyettese, amennyiben Gn nem tud részt venni a rendezvényen.
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i i A Jelenthezésével efogadia ajelentkezes és visszalépési feltéeleket. Jelenthezésének beérhezése utén visszaigazolist és szémiat kap toink Kerilk az dsszeget szveskedien a
a B 2017. MARCIUS 3-16 2017. MARCIUS 4-TOL rendezvény elit dtutalni és a szémlaszémot, valamint a részivev nevét a befizetési csekken feltintetni. A é 6 bejutss csak akkor garantalt ha befizetése cégiink-
Részvételi duak . oy . héiz 3 munkanappal a rendezvény eltt bedrkezett. Ha atutalsa a rendezvény kezdete elit 2 héten beliltorténik, kérjik azt a rendezvény napjén a regisztralaskor a pénzes
Ar Megtakaritas Ar Ualvény feladdvevényével gazolni Fizstsi Késedelem esetén a résaivev minden fesadlitis- s inkasszidj megtiéritisd Esetleges progran- és helyszinvaltoztakds
, L . —— jogét fenntartuk. Visszalépés: Csak irdsban lehetséges. A részvétel s esetén 20000 Fts , a rendezvényt megel6zé 2 héten beliii lemondss
- esetén 40000 Ft+afaljelentkez6 adminisztracids keltséget szamolunk fel. A rendezvényt megeldz6 2 munkanapon beliili lemondés esetén a részivevt a teljes részvételi
Q ZA[H }-OA Fl” Fﬁ 5'5815525‘\[1 I[']kIPT E%IT( ARKALKULACIOJA: 149.000 Ft 20.000 Ft 169.000 Ft it kiteles megtérten. A beelentett résztvevd részvételének médositésa meghatérozott fltéelek melltt lehetséges. A szakképzési hozz4jaruls terhére elszmolratd
. - szegek médosultak. Ugyfélszolgalatunk (06-V459-7300) Brommel ad bévebb téékoztatést letve a is tékozo

CSOPORTOS KEDVEZMENY

Két f6 jelentkezése esetén a 2. személy 10%kedvezményt kap. Amennyiben harom f6 regisztral, a 2. személy 10%, o . ——
a 3. személy pedig 20% kedvezményt kap. 4 f6t6l kérje egyedi ajanlatunkat! 06-1/459-7334 Ugyfelszolgalat: Takacs Tiinde 06-1/459-7300
Koncepcio: Lukécsi Agnes 06-70/703-5465

Araink nem tartalmazzak az afat W A feltiintetett megtakaritasok a tobb napos rendezvények hataridés kedvezményét, valamint a regisztralt napok szamatdl fiiggs kedvezmény
netto osszegét tartalmazzak M A részvételi dij tartalmazza a dokumentacio, ebéd, kéavé és Uditd koltségeit. B A rendezvényen kép- és hangfelvétel készilhet. Marketing: Mile Ménika 06-1/459-7334
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