2 napos szeminarium ¢ 2022. marcius 29-30., Budapest

Business Development Manager

Uj iizleti lehetdségek nyomaban

E A szeminarium fokusz kérdései:

. » Egy dj otlet kimunkalésa - innovécio, K+F - és hogyan tovabb?

 » Otlethdl iizleti modell; Uzleti elképzeléshol iizleti terv, akcidterv

E » Az dtlettol a terven at a konkrét megvalositasig - Hogyan vigyiik elébbre az iizleti otletet, hogyan lesz a gyakor-
' latban alkalmazhat?

' o Marketing és értékesités, mint a sikeres zlet- és vallalkozasfejlesztés alapjai

' e Milyen értékesitési lehetdségekkel szamolhatunk, és hogyan talalhatunk j értékesitési utakat?

' e Kommunikdcio az iizleti partnerekkel, parbeszéd a kollégakkal

A két nap soran:

» Megtanulja felismerni a piaci réseket, illetve az iizleti modell halo, iizleti- és akcid terv lehetd legjobb elkészitési mddjat gyakeor-
lati feladatokon keresztiil.

o Esettanulmanyokon keresztiil megismerkedik az dj iizleti teriiletek, lehetdségek felkutatasanak mddszereivel, kiaknazasaval.

e Megismeri az eredményes értékesités-, marketing- és iizleti stratégiak csinjat-binjat, és megtudja, hogyan kommunikatjon
eredményesen iizleti partnereivel, tovabba az integralt vallalati kommunikacio segitségével hogyan javitsa a munkatarsakkal
folytatott parbeszédet.
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Business Development Manager ¢ 2 napos szeminarium ¢ 2022. marcius 29-30., Budapest

1. nap, 2022. marcius 29., kedd, 9.00-16.30

9.00-15.00 Uj utak - ij stratégiak

Egy (j dtlet kimunkalasa - innovacid, K+F - és hogyan tovabb?

o [j iizleti teriiletek/lehetdségek felkutatasa, ezek modszerei

* Hogyan fogja a piac fogadni? A valds piaci igények feltardsa

* Képes-e a szervezetiink megvaldsitani? Values, capabilities,
opportunities

o |lleszkedik-e a stratégidba? Mi a stratégia? Customer intimacy;
performance superiority; operational excellence

Otletbél iizleti modell: iizleti modell hélé és hasznlata
o Value propostion

e Célcsoport meghatdrozasa

e Csatorndk

e FGbb partnerek és tevékenységek

o Koltség és bevételi struktira

Uzleti elképzeléshél iizleti terv, akcidterv
o Sales forecasting

* HR

e Marketing

e Pénziigyek

(kizben kave & ebédsziinet)

15.00-15.20 Kavésziinet

15.20-16.30 Uj iizleti teriiletek, lehetdségek felkutatasa
esettanulmanyon keresztiili bemutatasa

16.30 Az els6 nap vége

2. nap, 2022. marcius 30., szerda, 9.00-16.30

9.00-12.30 Marketing és értékesités, mint a sikeres iizlet- és
vallalkozasfejlesztés alapjai

Marketing

e Erdekérvényesités a gazdasagi és a politikai szféraban

e Az elsd otlettol a fejlesztés inditasaig

e Piacfelmérés, piaci elemzés

* Piacpotencial meghatarozasa, célpiacok felismerése, megcélzott
lgyfelek definialasa

* A potencialis tgyfelek felkutatasa és a meglévd tgyfelekkel torténd
kapcsolattartas

e Corporate Identity alakitdsa a rendelkezésiinkre allo eszkozokkel

* Geomarketing és eqyéb eszkozok, lehetdségek az igyfelek elérésé-
nek, értékelésenek folyamataban

e Termékpolitika: termékfejlesztés és termékeértékelés, a termék
forgalomba hozatala

e Arpolitika

Ertékesitési stratégiak - termékek és innovaciok ajanlasanak
legjobb mddjai

@ www.iir-hungary.hu

(B 06-70/419-8627

o Ertékesitési és csatornapolitika: milyen értékesitési lehetdségekkel
szamolhatunk, és hogyan talalhatunk (j értékesitési utakat?

* Az értékesités altal kozvetitett, meggydz0 Gzenet, avagy mit emeljiink
ki, mit ne?

e Mi a termék legnagyobb haszna és ezzel hogyan dsztonozzik az tgyfelet?

* \ialue Selling - az dron keresztili eladastol az érték és haszon kizvetitésgig

e Cross- és upselling

e Spin technika

o Az értékesités szakemberei, avagy ki, mit és hogyan értékesitsen?

12.30-13.30 Ebédsziinet

13.30-16.30 Kommunikacio az iizleti partnerekkel, parbeszéd
a kollégakkal

Integralt vallalati kommunikacio
e Alapok

e Az integréci6 szintjei és iranyai

e (Célok

e Akadalyok

Extern véllalati kommunikacio

e Kommunikdcio az iizleti partnerrel - A jo beszélgetési alap megterem-
tése; elkerilhetd buktatok

* Kommunikdcio a kiilonbozo résztvevikkel... pl. az otlet megalkotdsa-
nak folyamataban

e Az innovéciok, Uj termekek prezentdcidja - Talaljuk meg a megfelelo
szavakat!

e Interkulturalis szempontok: A kulturalis kiilonbségek szem eldtt
tartasa és a stratégiak helyes felépitése - Mire figyeljink?

Vallalati belsd kommunikacio

e Parbeszéd a részlegekkel - munkatarsakkal és kollégakkal

e Hogyan kommunikaljunk a munkatarsakkal? Hogyan motivalhatjuk és
lelkesithetjiik Gket?

e (sapatépités - Parbeszéd a részlegekkel

e Erfs csapat a back office-ban - Mit tegyiink érte? Hogyan erdsitsiik
és motivaljuk a csapatot?

e (ptimalis kommunikacio az tigyvezetéssel

Kommunikacids intézkedések tervezése

e Azintegralt vallalati kommunikacié folyamata
e Eszkozok

e (Controlling

16.30 A szeminarium vége

@ training@iir-hungary.hu
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A szemindrium fokusz kérdései:

o Egy uj otlet kimunkdldsa - innovacio, K+F - és hogyan tovabh?
o Otlethdl iizleti modell; Uzleti elképzeléshil iizleti terv, akcidterv

gyakorlatban alkalmazhatd?
 Marketing és értékesités, mint a sikeres lizlet- és vallalkozasfejlesztés alapjai
* Milyen értékesitési lehetdségekkel szamolhatunk, és hogyan taldlhatunk dj értékesitési utakat?

|
|
|
E
1 * Azitlettdla terven dta konkrét megvaldsitasig - Hogyan vigyiik eldbbre az tzleti dtletet, hogyan lesza
E
E  Kommunikdcid az zleti partnerekkel, parbeszéd a kollégakkal

Akétnap soran:

* Megtanulja felismerni a piaci réseket, illetve az iizleti modell hald, iizleti- és akcid terv lehetd legjobb elkészitési modjat
gyakorlati feladatokon keresztil.

 Esettanulmanyokon keresztill megismerkedik az dj iizleti teriiletek,

zdsdval.

ivel, kiaknd-

ting- és iizleti stratégiak csinjat-binjat, és megtudja, hogyan kom
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Beosztas Beosztas
Osztaly Osztaly
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Araink nem tartalmazzdk az &fat = A feltintetett megtakaritdsok a tébb napos rendezvények hatéridés kedvezményét, valamint a regiszirdlt napok
szamatdl fuggd kedvezmény nettd Gsszegét tartalmazzdk = A részvételi dij tartalmazza a dokumentdacio, ebéd, kavé és 0ditd koltségeit.
A rendezvényen kép- és hangfelvétel készUlhet.

FIZETES, VISSZALEPES VAN MEG KERDESE?

Visszalépési és lemondési feltteleink: A jelentkezéssel részivevéink elfogadidk a jelentiezési és visszalépési feltételeket. A regisziracick beérkezése és visszaigazolisa utén a . .
Koltséguisel szamiazasi cirnére kilttt elGlegbekérdt kildiink, kérjik az ot felinetett Gsszeget sziveskedjenek fizetési hataridén belil dtutal, de legkésbb a rendezvényt U gyfé lkapcsolat: Novdk Arpad 06-70/419-8627
megeldzd két mert é 6 beiutés csak ebben az esettx At Visszalépés csak iréshan lehetséges. A jelentkez v

kovetd 1 munkanapon belii kiilon kdltség felszamitésa nélkiil Lemondhato. A visszaigazolast kivetd 2. munkanaptdl a rendezvényt megel6z6 21 munkanapig bezérdlag torténG
résavétel-lemondas esetén a részvételi dij 20%-aval, a rendezvényt megel6zd 20 i s esetén a részvételi dij 40%-aval i) i i
dijat szamolunk fel. A rendezvényt megel6z 5 munkanapon belil lemondss esetén a kiltséguiseld a telies részvételi diat kiteles megtériteni.

A rendezvényrdl a részivevi sem audio, sem vided felvételt nem készithet, online rendezvényt nem rogeithet.

Amennyiben tovébbi informéciora lenne sziksége tigyfdlszolgélatunk [+36 70 419 8621) készséggel Al rendelkezésére. Marketing: Mile Monika 06-70/419-8625

Koncepcio: Nagy Didna 06-70/619-0988



