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Minden a 
nemzetközi  

beszerzésről!

Akiket már biztosan a képzés előadói között köszönthetünk:

dr. Fülöp László, Ügyvéd, Fülöp és Társa Ügyvédi Iroda
Nyírfásné Kiss Réka, Partner, CG Electric Systems Hungary Zrt.

Kemendy Nándor, Project Manager, ProcurCon Kft. 

  www.iir-hungary.hu    06-1/459-7301    conference@iir-hungary.hu

A képzés kiemelt témái: 

>  Hol a helye a beszerzésnek és a beszerzési menedzsernek a vállalati működésben?
>  Milyen alapvető feltételeknek, követelményeknek kell megfelelnie a beszerzőnek?
>  Hogyan válassza ki az új és potenciális beszállítókat, hogyan értékelje a szállítókat?
>  A beszerzés kulcskérdése: az ár és a minőség kapcsolata
>  Beszerzési technikák a napi gyakorlatban
>  Beszerzési projekt nemzetközi szinten
>  A tendereztetés lebonyolítása
>  Tárgyalásmenedzsment
>  A beszerzési szerződés szerkezete, felépítése
>  A beszerzési szerződés tartalma, a legfontosabb szabályok
>  A szerződést biztosító mellékkötelezettségek
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8:30-tól Regisztráció

8:50 – 9:00 Az IIR Magyarország köszöntője

Az első nap szakembere:  
>  Kemendy Nándor, Partner, 

ProcurCon Kft.

9:00 – 10:30 Hol a helye a beszerzésnek és a 
beszerzési menedzsernek a vállalati műkö-
désben?
•  A beszerzés stratégiai kérdései
•  Beszerzés a vállalati hiearchiában
•  Hol helyezkedik el a beszerzés a supply 

chain-ben?
•  Az ellátási lánc hatékony menedzselése és a 

beszállítók kiválasztása, értékelése
•  Beszerzési tervezés és a célkitűzések realizá-

lása, azok mérése
•  A beszerzés és az internal stakeholder-ek 

közötti kapcsolat, azok sajátosságai
•  Milyen a jó belső kommunikáció?
•  Outsourcing és insourcing általában és a 

beszerzésben
•  A sztenderdizálás

10:30 – 10:50 Kávészünet

10:50 – 12:00
Milyen alapvető feltételeknek, követelmé-
nyeknek kell megfelelnie a beszerzőnek?
•  A beszállítói piac szegmentálása
•  Az aktív piacfelmérés klasszikus és korszerű 

eszközei
–  Versenytárgyalás
–  Szakmai fórumok
–  Internet – milyen forrásokat érdemes nyo-

mon követni? Milyen beszerzési platformo-
kon tájékozódhat?

–  Egyéb belső és külső információs források
–  Milyen visszajelzési csatornákat biztosítson 

a beszállítók számára, hogy folyamatosan 
tájékoztassák tevékenységükről, fejleszté-
seikről, ajánlataikról? 

•  Az adatok elemzéséhez szükséges ismeretek, 
a piackutatás tipikus problémái

•  A beszállítói piackutatás költségei és haszna
•  Beszerzői hard és soft skillek
•  Assessment Center (AC) és Talent Develop-

ment a beszerzésben

12:00 – 13:00 Ebéd

13:00 – 15:00

Hogyan válassza ki az új és potenciális be-

szállítókat, hogyan értékelje a szállítókat? I. 

•  Milyen szempontok alapján, hogyan értékelje 

a lehetséges partnereket?

•  Hogyan győződjön meg a potenciális szállító 

képességeiről?

•  A szállító alkalmassá tétele a beléptetésre.

15:00 – 15:20 Kávészünet

15:20 – 17:00

Hogyan válassza ki az új és potenciális be-

szállítókat, hogyan értékelje a szállítókat? II. 

•  Miért szükséges a szállítók értékelése? Milyen 

gyakorisággal végezzük el?

•  Hogyan értékeljünk: alkalmazható eszközök, 

mérőszámok

•  A beszerzés kulcskérdése az ár és a minőség 

kapcsolata

•  Esettanulmányok, gyakorlati példák: Beszer-

zési technikák a napi gyakorlatban, Szállítói 

értékelés
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Rendezvényünket ajánljuk

Közép- és nagyvállalatok 
> Beszerzési vezetőinek
> Beszerzési munkatársainak
>  Logisztikai, anyaggazdálkodási, 

supply chain vezetőinek és mun-
katársainak

Valamint örömmel látjuk mindazon 
szakembereket, akik a beszerzés 
területén tevékenykednek, mene-
dzselik a programban felsorolt terü-
letek valamelyikét és érdeklődnek 
további kulcsterületek iránt.
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9:00 – 10:30

Beszerzési projekt nemzetközi szinten I. 
•  Miért van rá szükség?

•  A beszerzés stratégiája, folyamata – vállalaton 
belüli szabályozások

•  Akarunk vagy kell importálnunk? „Választék-
bővítés” vagy „kényszerpálya”?

•  A beszállítói kör felkutatása, piackutatás, kap-
csolatteremtés, a beszállítók kezelése

•  Üzleti kultúra, a régiók sajátosságai, gazdasá-
gaik aktuális állapota

Előadó: >  Felkérés alatt

10:30 – 10:50 Kávészünet

10:50 – 12:00
Beszerzési projekt nemzetközi szinten II.
•  Mire figyeljünk oda, ha nemzetközi beszállító-

kat is meghívunk a tenderre?
•  A tendereztetés lebonyolítása
•  Árcsökkentést – Költséghatékonyság növelést 

befolyásoló tényezők
•  Tárgyalásmenedzsment – Szükséges-e más 

tárgyalástechnika alkalmazása a nemzetközi 
porondon?

•  Low Cost Country Sourcing
Előadó: > Nyírfásné Kiss Réka, Project Mana-
ger, CG Electric Systems Hungary Zrt.

12:00 – 13:00 Ebéd

A délutáni előadások szakembere: 
>  Dr. Fülöp László, Ügyvéd, 

Fülöp és Társa Ügyvédi Iroda

13:00 – 15:00 
A szerződés szerkezete, felépítése

•  Milyen elemek hogyan jelenjenek meg a szer-
ződésben?

•  Milyen hibák fordulnak elő – milyen kikötések, 
elemek kerülnek sokszor hibásan a szerző-
désbe? Milyen hiányosságok gyakoriak? 

– A szerződés alanyai
– A képviselet
– Az aláírás, az aláírási jog

•  Melyek a leggyakoribb szerződéstípusok és 
ezek előnyei-hátrányai?

•  A szerződés módosításának igénye-lehetősé-
ge (keretszerződés-előszerződés)

•  A szerződés létrejöttének folyamata a tipiku-
san előforduló hibák

A szerződés tartalma: az adásvétel és spe-
ciális formáira vonatkozó legfontosabb sza-
bályok a nemzetközi szabályok beépülése a 
magyar jogba

A teljesítés pontos folyamata, módja, helye és 
szükséges/igényelt igazolások
•  Milyen garanciák vannak? Mennyire biztos a 

garancia? Mikor érvényes? „Garancia-jótállás”
•  A hibás teljesítés. Hogyan biztosíthatja a szál-

lítási határidő tartását? Hogyan érvényesítheti 
jogait hiányos teljesítéskor?

•  A fizetési kondíciók rögzítése; a tartozás, a ka-
mat, a kötbér, esedékesség, késedelem. 
A „késedelembe ejtés” szabályai

15:00 – 15:20 Kávészünet

15:20 – 17:00 
A szerződést biztosító mellékkötelezettségek

•  Foglaló, kötbér, jogvesztés, kezesség, jog-
vesztés kikötése, elővásárlási jog, vételi jog

•  A szavatosság és a jótállás kapcsán felmerülő 
kérdések: 

– Mit tehet szerződésszegéskor?
–  A nem-teljesítés: a nem időben teljesítés; ill. 

további nem-teljesítési problémák: mennyisé-
gi és minőségi hiányosság

–  Speciális kérdések harmadik fél bevonásakor 
(teljesítési segéd)

•  A Bécsi Adásvételi Egyezmény – a vevő olda-
láról a magyar jogba történő „beépülése”
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Ügyfélszolgálat: Takács Tünde 06-1/459-7300

Koncepció: Váczi Péter 06-1/459-7307

Marketing: Mile Mónika 06-1/459-7334

Jelentkezésével elfogadja a jelentkezési és visszalépési feltételeket. Jelentkezésének beérkezése után vissza igazolást és számlát kap tôlünk. Kér jük az összeget szíveskedjen a 
rendezvény elôtt átutalni és a szám  laszámot, valamint a részt vevô nevét a befize tési csekken feltüntetni. A rendezvényre való bejutás csak ak kor ga rantált, ha befizetése cégünk-
höz 3 munkanappal a rendezvény elôtt be ér kezett. Ha átutalása a rendezvény kez dete elôtt 2 héten belül történik, kérjük azt a ren dezvény napján a re gisztráláskor a pénzes 
utal vány feladó vevényével igazolni. Fize tési ké se delem esetén a részt vevô min den felszólítási- és inkasszó díj meg téríté sére kö  te lezett. Esetleges prog ram- és helyszínváltoztatás 
jogát fenn tartjuk. Visszalépés: Csak írásban lehetséges. A részvétel visszamondása esetén 20.000 Ft+áfa/jelentkezõ, a ren dezvényt megelôzô 2 héten belüli lemondás 
esetén 40.000 Ft+áfa/jelentkezõ adminisztrá ci ós költsé get számolunk fel. A rendezvényt megelôzô 2 mun ka napon belüli lemon dás esetén a résztvevô a teljes részvételi 
díjat köteles megtéríteni. A bejelen tett résztvevô részvételének módosítása meghatározott feltételek mellett lehetséges. A szakképzési hozzájárulás terhére elszámolható 
összegek módosultak. Ügyfélszolgálatunk (06-1/459-7300) örömmel ad bôvebb tájékoztatást, illetve a honlapunkon is tájékozódhat.

FIZETÉS, VISSZALÉPÉS VAN MÉG KÉRDÉSE?

–10%
1. RÉSZTVEVÔ:
Vezetéknév  Keresztnév 

Beosztás 

Osztály 

Végzettség 

Telefon 

Fax1 

Mobiltelefon1 

E-mail1 

Aláírás2 

A rendezvényen való részvételt engedélyezô/elrendelõ személy:
Vezetéknév  Keresztnév 

Beosztás 

Osztály 

Adminisztratív kapcsolattartó:
Vezetéknév  Keresztnév 

Beosztás 

Osztály 

Helyettesítõ személy3

Vezetéknév  Keresztnév 

Beosztás 

Osztály 

Aláírás2 

2. RÉSZTVEVÔ:
Vezetéknév  Keresztnév 

Beosztás 

Osztály 

Végzettség 

Telefon 

Fax1 

Mobiltelefon1 

E-mail1 

Aláírás2 

SZÁMLÁZÁSI CÍM:

Cégnév 

Irányítószám   Helység 

Utca/Postafiók 

1   E-mail címének, fax- és mobilszámának megadásával hozzájárul ahhoz, hogy az IIR további ren dez vé nyei rôl e csatornákon is kapjon tájékoztatást.
2  A képzésre/rendezvényre regisztráló személy alírásával igazolja, hogy a képzésen/ren dez vényen személyesen vesz részt.
3 Az Ön helyettese, amennyiben Ön nem tud részt venni a rendezvényen.

SI6006

Áraink nem tartalmazzák az áfát  A feltüntetett megtakarítások a több napos rendezvények határidõs kedvezményét, valamint a regisztrált napok számától függõ kedvezmény  
nettó összegét tartalmazzák  A részvételi díj tartalmazza a dokumentáció, ebéd, kávé és üdítõ költségeit.  A rendezvényen kép- és hangfelvétel készülhet.

Csoportos kedvezményért  
kérje egyedi ajánlatunkat!

06-1/459-7334 • MARKETING@IIR-HUNGARY.HU
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Az IIR Magyarország felnőttképzési intézmény.
Intézményakkreditációs lajstromszám: AL-2748

 www.iir-hungary.hu  06-1/459-7301   conference@iir-hungary.hu

Részvételi díjak
2016. NOVEMBER 4-IG 2016. NOVEMBER 5-TŐL

Ár Megtakarítás Ár
q  CERTIFIED INTERNATIONAL PURCHASING SPECIALIST 

COURSE > 2016. DECEMBER 7-8. 229.000 Ft 30.000 Ft 259.000 Ft

Minden a 
nemzetközi  

beszerzésről!

CSOPORTOS KEDVEZMÉNY
Két fő jelentkezése esetén a 2. személy 10%kedvezményt kap. Amennyiben három fő regisztrál, a 2. személy 10%, a 3. személy pedig 20% kedvezményt kap. 

4 főtől kérje egyedi ajánlatunkat! 06-1/459-7334
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