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A képzés kiemelt témai:
9 Hol a helye a beszerzésnek és a beszerzési menedzsernek a vallalati mikddésben?
Y Milyen alapvet6 feltételeknek, kdvetelményeknek kell megfelelnie a beszerzének?
¥ Hogyan valassza ki az uj és potencialis beszallitokat, hogyan értékelje a szallitokat?
9 A beszerzés kulcskérdése: az ar s a mindseg kapcsolata

Y Beszerzési technikak a napi gyakorlatban

¥ Beszerzési projekt nemzetkdzi szinten

> A tendereztetés lebonyolitasa

Y Targyaldasmenedzsment

> A beszerzési szerzddés szerkezete, felépitése

> A beszerzési szerzédés tartalma, a legfontosabb szabalyok

> A szerzddést biztositd mellekkotelezettségek

Akiket mar biztosan a képzés eléadoi kozott koszénthetiink:

dr. Fulép Laszlo, Ugyved, Fuldp és Tarsa Ugyvédi Iroda
Nyirfasné Kiss Réka, Partner, CG Electric Systems Hungary Zrt.
Kemendy Nandor, Project Manager, ProcurCon Kft.
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Az elsé nap szakembere:

2 Kemendy Nandor, Partner,
ProcurCon Kift.

9:00 - 10:30 Hol a helye a beszerzésnek és a

beszerzési menedzsernek a vallalati miko-

désben?

- A beszerzes strategiai kerdesei

- Beszerzeés a vallalati hiearchiaban

- Hol helyezkedik el a beszerzés a supply
chain-ben?

- Az ellatasi lanc hatekony menedzselese és a
beszallitok kivalasztasa, ertekelese

- Beszerzesi tervezes és a celkituzések realiza-
lasa, azok méréese

- A beszerzes és az internal stakeholder-ek
kozotti kapcsolat, azok sajatossagai

- Milyen a jo belsé kommunikacio?

- Outsourcing es insourcing altalaban és a
beszerzesben

* A sztenderdizalas

10:50 — 12:00
Milyen alapveto feltételeknek, kévetelme-
nyeknek kell megfelelnie a beszerzének?
« A beszallitoi piac szegmentalasa
- Az aktiv piacfelméres klasszikus és korszeru
eszkozei
- Versenytargyalas
— Szakmai forumok
— Internet - milyen forrasokat éerdemes nyo-
mon kovetni? Milyen beszerzési platformo-
kon tajekozodhat?
- Egyeb belsd és kulsd informacios forrasok
- Milyen visszajelzesi csatornakat biztositson
a beszallitok szamara, hogy folyamatosan
tajekoztassak tevekenysegukrol, fejleszte-
seikrol, ajanlataikrol?
- Az adatok elemzesehez szUkseges ismeretek,
a piackutatas tipikus problemai
- A beszallitoi piackutatas koltsegei es haszna
- Beszerzdi hard és soft skillek
- Assessment Center (AC) és Talent Develop-
ment a beszerzesben
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13:00 - 15:00

Hogyan valassza ki az uj és potencialis be-

szallitékat, hogyan értékelje a szallitokat? .

+ Milyen szempontok alapjan, hogyan ertekelje
a lehetseges partnereket?

- Hogyan gy6zodjon meg a potencialis szallitd
képessegeirdl?

» A szallito alkalmassa tetele a beleptetesre.

15:20 - 17:00

Hogyan valassza ki az uj és potencialis be-

szallitékat, hogyan értékelje a szallitokat? Il.

- Miert szukseges a szallitok ertekelése? Milyen
gyakorisaggal vegezzuk el?

+ Hogyan ertekeljunk: alkalmazhat6 eszkdzok,
merészamok

+ A beszerzes kulcskerdese az ar és a mindseg
kapcsolata

+ Esettanulmanyok, gyakorlati peldak: Beszer-
zesi technikak a napi gyakorlatban, Szallitoi
ertekeles

Rendezvényiinket ajanljuk

Koézép- és nagyvallalatok

> Beszerzési vezetdinek

¥ Beszerzési munkatarsainak

Y Logisztikai, anyaggazdalkodasi,
supply chain vezetdinek és mun-
katarsainak

Valamint orommel latjuk mindazon
szakembereket, akik a beszerzés
teruleten tevekenykednek, mene-
dzselik a programban felsorolt teru-
letek valamelyikét es erdeklodnek
tovabbi kulcsteruletek irant.

DX conference@iir-hungary.hu
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9:00 - 10:30

Beszerzési projekt nemzetkozi szinten I.

- Miert van ra szukseg?

- A beszerzés stratégiaja, folyamata - vallalaton
beluli szabalyozasok

+ Akarunk vagy kell importalnunk? ,Valasztek-
boévites" vagy ,kényszerpalya'?

- A beszallitoi kor felkutatasa, piackutatas, kap-
csolatteremtés, a beszallitok kezelese

- Uzleti kultura, a régiok sajatossagai, gazdasa-
gaik aktualis allapota

El6ado: » Felkérés alatt

10:50 — 12:00

Beszerzési projekt nemzetkozi szinten Il.

- Mire figyeljunk oda, ha hemzetkozi beszallito-
kat is meghivunk a tenderre?

+ A tendereztetes lebonyolitasa

- Arcsdkkentést — Koltséghatékonysag névelést
befolyasolo tenyezdk

- Targyalasmenedzsment - Szukseges-e mas
targyalastechnika alkalmazasa a nemzetkozi
porondon?

- Low Cost Country Sourcing

Eléadé: Y Nyirfasné Kiss Réka, Project Mana-

ger, CG Electric Systems Hungary Zrt.

A délutani eléadasok szakembere:
> Dr. Fiilop Laszlé, Ugyved,
Fulép és Tarsa Ugyvédi Iroda

13:00 - 15:00

A szerzdédés szerkezete, felépitése

- Milyen elemek hogyan jelenjenek meg a szer-
z6déesben?

- Milyen hibak fordulnak elé - milyen kikotések,
elemek kerllnek sokszor hibasan a szerz6-
desbe? Milyen hianyossagok gyakoriak?

— A szerzédeés alanyai
- A képviselet
- Az alairas, az alairasi jog

- Melyek a leggyakoribb szerzédeéstipusok es

ezek elényei-hatranyai?

@ www.iir-hungary.hu
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+ A szerz6dés modositasanak igenye-lehetdse-
ge (keretszerzddeés-eldszerzédes)

- A szerzodeés letrejottenek folyamata a tipiku-
san eléforduld hibak

A szerzoédés tartalma: az adasvétel és spe-
cialis formaira vonatkozo legfontosabb sza-
balyok a nemzetkézi szabalyok beéplilése a
magyar jogba

A teljesités pontos folyamata, modja, helye és

szukseges/igenyelt igazolasok

- Milyen garanciak vannak? Mennyire biztos a
garancia? Mikor ervenyes? ,Garancia-jotallas”

+ A hibas teljesités. Hogyan biztosithatja a szal-
litasi hatarid6 tartasat? Hogyan ervenyesitheti
jogait hianyos teljesitéskor?

- A fizetési kondiciok rogzitése; a tartozas, a ka-
mat, a kotbér, esedekesseg, késedelem.
A késedelembe ejtes” szabalyai

15:20 - 17:00

A szerzédést biztositdo mellékkotelezettségek

- Foglalo, kotbeér, jogvesztes, kezesseg, jog-
vesztés kikotese, eloévasarlasi jog, veteli jog

+ A szavatossag es a jotallas kapcsan felmeruld
kerdesek:

- Mit tehet szerzédeésszegéeskor?

- A nem-teljesités: a nem idében teljesités; ill.
tovabbi nem-teljesitési problémak: mennyise-
gi €s mindsegi hianyossag

- Specialis kerdések harmadik fel bevonasakor
(teljesitesi seged)

- A Bécsi Adasveteli Egyezmeny - a vevd olda-
larol a magyar jogba tortéend ,beépulese”
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1. RESZTVEV{: 2. RESZTVEV(:

Vezetéknév | Keresztnév | Vezetéknév | Keresztnév |
Beosztas | | Beosztas | |
Osztaly | | Osztaly | |
Végzettség | | Végzettség | |
Telefon | | Telefon | |
Fax' | | Fax' | |
Mobiltelefon' | | Mobiltelefon' | |
Emaill | | Email ] |
Alairas? | | Miras? | |

A rendezvényen vald részvételt engedélyezd/elrendeld személy:

Vezetéknév | | Keresztnévl | SZAMLAZASI CiM:

Beosztés | |
Ostdly | | tane | |
Irényitgszam | | Helység | |
Adminisztrativ kapcsolattarto: y
UtcalPostatidk | |
Vezetéknév | Keresztnév |
" E-mail cimének, fax- és mobilszamanak megadasaval hozzajarul ahhoz, hogy az IR tovabbi ényeirdl e akon is kapjon tajél
Beosztas | | 2 A képzésrelrendezvényre regisztrald személy alirasaval igazolja, hogy a képzésen/rendezvényen személyesen vesz részt.
Usztély | | “ Az On helyettese. amennyiben Gn nem tud részt venni a rendezvényen.

Helyettesitd személy®

Vezetéknév | Keresztnév |
Beosttés | | Csoportos kedvezményért
osttdly | | kérje egyedi ajanlatunkat!
Alairas? | | 06-1/459-7334 « MARKETING@IIR-HUNGARY.HU
P 2016 NOVEMBER 4-16 2016. NOVEMBER5 TOL
Részvételi dijak
O CERTIFIED INTERNATIONAL PURCHASING SPECIALIST 229.000 Ft 30.000 Ft 259.000 Ft

COURSE » 2016. DECEMBER 7-8.

Araink nem tartalmazzak az afat M A feltiintetett megtakaritasok a tébb napos rendezvények hataridés kedvezményét, valamint a regisztralt napok szaméatol fiiggé kedvezmény
nett6 Gsszegét tartalmazzak B A részvételi dij tartalmazza a dokumentacio, ebéd, kavé és Uditd koltségeit. B A rendezvényen kép- és hangfelvétel késziilhet.

CSOPORTOS KEDVEZMENY
Két 6 jelentkezése esetén a 2. személy 10%kedvezményt kap. Amennyiben harom f6 regisztral, a 2. személy 10%, a 3. személy pedig 20% kedvezményt kap.
4 f6t6L kérje egyedi ajanlatunkat! 06-1/459-7334

FIZETES, VISSZALEPES VAN MEG KERDESE?

Jelentkezésével elfogadia a jelentkezési és visszalépési feltételeket ésének beérkezése utan st és szamlat kap toliink. Kérjiik az dsszeget sziveskedjen a UgyfélSZO lgélat Takacs Tinde 06_’]/459_7300

rendezvény eldtt atutalni és a szamlaszamot, valamint a résztvevd nevét a befizetési csekken feltiintetni. A rendezvényre vald bejutas csak akkor garantalt, ha befizetése cégtink-

héz 3 munkenappal a endezvény elt beérkezet. Ha alutatasa a rendezvény heatete et 2 héten bel titéni,kérjk azta rendeavéry rap a regisdrdliskor a pénzes

Utalvany ével igazolni. Fizetési késedel inden felszdlité ésére kitelezett. Esetl - . . .

jogét fenntartiuk. Visszalépés: Csak irasban lehetséges. A részvétel 4sa esetén 20000 Ft+falj , a rendezvényt megeléz6 2 héten beliili lemondas Ko ncepcio: Vaczi Péter 06-1/ 459-7307
esetén 40,000 Ft+afafjelentkez6 adminisztracids koltséget szamolunk fel. A rendezvényt megel6zd 2 munkanapon heLuU lemondas esetén a résztvevs a teljes részvételi

dijat kdteles megtériteni. A bejelentett résztvevd részvételének modositasa meghataromtl feltételek mellett LeheBeges A szakkepzeSI hozzéjarulas terhére elszamolhatd

sszegek médosultak. Ugyfélszolgalatunk (06-1/459-7300) 8rommel ad bévebb t4 st,illetve a is Marketi ng: Mile Ménika 06-1 / 459-7334
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