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Skutnik Tibor, biomassza-logisztika vezets, Pannon Biomassza Kft.) \ @&

2018. aprilis 17-18. | Budapest

Beszerzési targyalasok:
fokuszban az aralku

- sikeres levezetés és hatékony érdekérvényesités -

e

Mddszerek és technikak, .
gyakorlati tanacsok,
tapasztalatok
- /’/
Interaktiv prezentacié a MiT-ekre, '{f‘:
Szituaciés gyakorlatok a HOGYAN-okra,
Egyiittgondolkodds a MIERT-ekre ’

Artargyalasok
)
)
)

TRENINGVEZETO: Székely Tamas, Uigyvezetd igazgato, vezetd tréner,
Trening Centrum Magyarorszag Szervezetfejlesztési s Képzesi Kft.
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Beszerzeési targyalasok:
fokuszban az aralku

- sikeres levezeteés és hatékony érdekeérvényesités -

Az eredményes beszerzési tdargyaldsok kulcspontja a vdllalat szémdra legkedvezébb drak elérése.
A beszerzési vezeték szamdra nélkiilézhetetlen tdrgyaldstechnikai sajatossdgok, triikkék és fortélyok
elsajdtitdsdn es sikeres alkalmazdsdn tulmenden rendezvényiink a tdrgyaldsok egyik legfontosabb
dsszetevdjehez, a megfelel6 drstruktira meghatdrozdsdhoz sziikséges know-how-t kindlja.

A tréning célja, hogy gyakorlati uitmutatét adjon az optimalis ar- és fizetési kondiciok eléréséhez
az artargyalasok alapos elékészitesetdl kezdve a sikeres megvalésitasig.

Feldolgozasra keriil6 témakarok - Mit kell tenni?
Es ami mogottiik van. Hogyan kell tenni? — mddszerek és technikak, gyakorlati tandcsok,
tapasztalatok megosztdsa

Regisztracio > A tréning kezdete > A tréningnapok vege
A tréningnapok soran déleldtti és délutani kavesziinetek valamint kdzods ebed nyuijt felfrissulest.

Artargyalasok elékészitése és tervezése
* A tervezeés fontossaga
- a targyalofelek erdviszonyai
- a monopoljellegul szallite
- a versenyeztetd beszerzes
- Az artargyalasok elékeszitésenek lepesei
* A tipikus arképzesi modszerek
- adatok el&keészitese
- az artargyalasok témakoreinek meghatarozasa
- a témak rogzitésenek aspektusai
- stratégia kidolgozasa esetleges eltéres eseten
- Hogyan késziilhet fel a nyertes alkupozicio elérésére? (szamadatok, targyalasi fortélyok)
- Alkutartomanyok meghatarozasa
- az alkutartomany targyalasi temakoronkent
- Felkésziles az Uzletkotsk gyakran alkalmazott stratégidira
- Az aron kivuli egyeb kondiciok elérésének megtervezese
- az alaparra hato tényezék
- a nem szamszerUsitheté engedmenyek elerese
- Csekklista az el6keszités soran figyelembe veendd szempontokhoz
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Beszerzeési targyalasok:
fokuszban az aralku

- sikeres levezeteés és hatékony érdekeérvényesités -

A lebonyolitas taktikai
- Piaci szempontok, kérdések, éerdekek megyvitatasa a kitlizétt célok figyelembevetele mellett
- Az aremelések kezelése - elutasitas
- A mennyiségi kedvezmeények kiharcolasanak lehetéségei
- A kulonbozé kedvezmenyek (rabat, skontg, ...) hatdsa
+ A fizetési hataridék konkreét letargyalasa
-, Jatek” a fizetési hataridok es aremelések kombinacicjaval a veteli ajanlatban
- A felarak elkertlese
- Standard artargyalasi fortéelyok ,bevetése”
- A sikeres Uzletkotés érzésenek keltése az Uzletkdtdben
+ A szezonalis arkedvezmenyek ,elérése”

Interaktiv prezentacié a MiT-ekre | Szituaciés gyakorlatok a HOGYAN-okra

Egyiittgondolkodds a MIERT-ekre

Ertékelés és tanulsagok

* Az ertekelés fontossaga

+ Az ertekelés szempontjai és f6bb aspektusai

- Az elért és el nem ért kondiciok - ertékelés, okozati sszefliggesek

- Az Uzletkotd taktikainak elemzese. Milyen tanulsagok vonhatok le a targyalasi partner targyalas-
technikai stilusabol?

- Targyalasi hibak felismerese

- Sajat targyalasi eredmenyek objektiv ertekelesenek lehetsege

+ Az értekelés szerepe az Ujabb artargyalas elékesziteseben

regisztracio > |. blokk > kavészinet > Il. blokk >
ebed > lll. blokk > kavészinet > IV. blokk
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Beszerzeési targyalasok:
fokuszban az aralku

- sikeres levezeteés és hatékony érdekeérvényesités -

A KET NAP TRENERE: Székely Tamas, Uigyvezetd igazgato, vezetd tréner,
Trening Centrum Magyarorszag Szervezetfejlesztési es Képzesi Kft.

A Széchenyi Istvan Egyetemen meérnaki, a Budapesti
MUszaki Egyetemen tanari diplomat szerzett. NLP
teruletén mesterdiplomaval rendelkezik. A Trening
Centrum Magyarorszag egyik alapito tagja. Kozel
ket évtizede foglalkozik oktatassal, keszségfejlesztd
tréeningek megtartasaval, fejlesztési programok
kidolgozasaval, vezetési tanacsadassal, tagja
kilonbozd szervezetfejlesztési projekteknek.
SzakterUletei: vezetdi kompetenciak fejlesztése,
szemelyes tanacsadas - coaching, ertékesites
fejlesztés es tamogatas, szervezeti és szemelyek
kozotti kommunikacio trénerképzes, idégazdalkodas
es feladatmenedzsment, egyuttmukodes hatekony-
saganak novelese.

Beszerzési targyalasok tréningiinket ajanljuk:

> beszerzeési vezetéknek, osztalyvezetéknek
> supply chain vezetéknek

> vezetd beszerzéknek

> beszerzeési specialistaknak

Mindazon szakembereknek, akik napi munkajuk soran részt vesznek a beszerzeési

szerzdédeskotesek kialakitasaban es artargyalasok lebonyolitédsaban vallalati és
tanacsaddi oldalon egyarant.
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1. RESZTVEV(: 2. RESZTVEV(:
Vezetéknév | Keresztnév | Vezetéknév | Keresztnév |
Beosztas | | Beosztas | |
Osztaly | | Osztaly | |
Végzettség | | Végzettség | |
Telefon | | Telefon | |
Fax' | | Fax' | |
| Mobilielefon’ | | Mobitelefon' | | |
DEmal | | Email ] |
Airas? | | s | |
A rendezvényen vald részvételt engedélyezd/elrendeld személy:
Vezetéknév | | Keresztnév | | SZAMLAZASI CiM:
Beosztas | |
ostdly | | Cegnev | |
B . ] Irényitgszam | | Helység | |
: Adminisztrativ kapcsolattarto: y :
: o ) UtcalPostatidk | | i
i Vezetéknév | Keresztnév | o — ] y — — H
H ' E-mail cimének, fax- és mohilszimanak megadasaval hozzajarul ahhoz, hogy az IIR tovabhi ile akon is kapjon tajél H
i Beosztas | | * A képzésrelrendezvényre regisztréls személy alirsaval igazolja. hogy a képzésenirendezvényen személyesen vesz részt. :

Osztély | | + Az Un helyettese, amennyiben O nem tud részt venni a rendezvényen. '

Helyettesitd személy®

Vezetéknév | Keresztnév

i Beosztas

kérje egyedi ajanlatunkat!
06-1/459-7334 « MARKETING@IIR-HUNGARY.HU

|

| | | Csoportos kedvezményért
Osztély | |
| |

i Aléiras?

2018. MARCIUS 2-16 2018. MARCIUS 3-T0L

Részvétel
| Megtakaritas |

O BESZERZESI TARGYALASOK:
2078. APRILIS 17-18., BUDAPEST 219.000 Ft 249.000 Ft

Araink nem tartalmazzak az afat M A feltiintetett megtakaritasok a tobb napos rendezvények hataridés kedvezményét, valamint a regisztralt napok szamatol fiiggé kedvezmény
nettd 6sszegét tartalmazzak M A részvételi dij tartalmazza a dokumentécid, ebéd, kavé és iidit kéltségeit. B A rendezvényen kép- és hangfelvétel késziilhet.

FIZETES, VISSZALEPES VAN MEG KERDESE?

Jelentkezésével elfogadia a jelentkezési és visszalépési feltételeket ésének beérkezése utan st és szamlat kap toliink. Kérjiik az dsszeget sziveskedjen a UgyfélSZO lgélat Ludmann-Takacs Tunde 06_’]/459_7300

rendezvény eldtt atutalni és a szamlaszamot, valamint a résztvevd nevét a befizetési csekken feltiintetni. A rendezvényre vald bejutas csak akkor garantalt, ha befizetése cégtink-

héz 3 munkenappal arendezvény el beérkezet. Ha dfaldsa a rendenvény hezdete et 2 héten bel tirténi, kérjk azta rendeavéry rap a regisdirdliskor a pénzes

Utalvén ével iqazoln, Fizetés késedel inden feszltés- s rkasszod megiéitésére kitelezet el » . .F

jogét fenntartiuk. Visszalépés: Csak irdsban lehetséges. A résétel isa esetén 20000 Ftedfal , a rendeavényt megel6zb 2 héten belii lemonds Koncepcio: Lukacsi Agnes 06-70/703-5465
esetén 40000 Ft+éfajelentkezd adminisirécids kilséget szamolurk fel. A rendezvényt megelz 2 munkanapon beli lemondés esetén a részivevd a teles részvétel

dijat kdteles megtériteni. A bejelentett résztvevd részvételének modositasa megha(arozutl feltételek mellett LeheBeges A szakkepzeSI hozzéjarulas terhére elszamolhatd

sszegek médosultak. Ugyfélszolgalatunk (06-1/459-7300) 8rommel ad bévebb t4 st,illetve a is Marketing: Toth Barbara 06—1/459—7334
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