A rendezvény
szakmai partnere:

A workshop programja
gyakorlati példakon
és konkrét atmutata-
sokkal ad segitséget a
résztvevéknek a megfe-
leld strategia kivalaszta-
saban, valamint a meg-
valositashoz szukséges
lepések megtervezése-
ben.

A workshop végen

egy kozelmultban befe-
jezé6dott esettanulmany
bemutatasa is segiti az fel-
hangzottak megeértéset.

o
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Digitalis kereskedelmi csatornak
kialakitasa kozép- és nagyvallalati
kornyezetben

2020. szeptember 3. | 9.00-13.00

Merre tart a kereskedelem atalakulasa, milyen Mikor és hogyan érdemes egy klasszikus retailer
jelentésebb piaci valtozasok varhatoak? szamara online Uzletag kialakitasaban gondolkod-
Miként valtoznak a vasarloi szokasok, mi- ni?
lyen Uj elvarasok jelennek meg? Hagyomanyos és online csatornak dsszehan-
Hogyan alakul at a kinalati piac, kik az Uj golasa, egyutt mukodtetése
belépdk, merre tartanak a nagyok? Milyen Uj lehetéségeket, hozzaadott értékeket
Belsd és kulsé erdforras-szukségletek terveze- hoz a digitalis jelenlét, hogyan lehet a vasarlok
se szamara a leheté legtébbet adni?

Donath Fruzsina | Senior tanacsado | SmartCommerce Consulting
Hunyady Beatrix | Marketing igazgaté | Euronics

Hunyady Laszlé | Kereskedelmi igazgatd | Euronics

Madar Norbert Kutatasvezetd  GKI Digital

Nagy Sandor | EIn6k | Ecommerce Hungary Kdzhasznu Egyesulet

www.iir-hungary.hu +36 1459 7300 training@iir-hungary.hu



Digitalis kereskedelmi csatornak
kialakitasa kozép- és nagyvallalati
kornyezetben

2020. szeptember 3. | 9.00-13.00

A workshop harom f6 részbél all:

. Korkep a hazai és a kozép-europai keres-
kedelmi piac aktualis helyzeterdl, kiemelve az
online ertékesitési adatokat. Kitekintés a korona-
virus altal okozott valtozasokra, a fogyasztoi szo-
kasok valtozasara, és a kinalati piac atalakulasara.

.Attekintés arrol, milyen lehetéségei vannak a
kereskeddknek piacuk bovitésere, milyen kihi-
vasokkal kell szembenezniuk a jelenlegi helyzet-
ben. Példak az értékesitési stratégia tervezéesere,
piacméretezes, ertéklanc tervezés, usp-k meg-
hatarozasa, sales-, marketing- és penzugyi tervek
készitése

. Iranymutatas a kulonbozo értékesitési csator-
nak kialakitasara, egyutt mukodtetésére. Ho-
gyan éerhetjuk el minél tébb csatornan a vasarldt,
hogyan tudjuk a leheté legtobb féle médon
hatékonyan kiszolgalni. Milyen hozzaadott ér-
tekeket kell tartalmazni az online értékesitési
megoldasoknak.

9.00 - 9.50
Kereskedelmi piaci korkép: Magyarorszag és
Ko6zép-Eurdpa
Az online kereskedelem legfontosablb eredmeé-
nyei 2019-ben
Milyen folyamatok alakitottak és valtoztattak a
kereskedelmet az elmult masfél évben?
Kihivasok 2020-ban: globalizacio, fogyasztoi
igenyek, tobb csatornas megoldasok
Hogyan valtoztatta meg a vilagjarvany a pia-
cot?
Kihivasok 2020-ban, a Covid-19 arnyekaban és
azon tul

El6adé: Madar Norbert, Kutatasvezeto,
GKI Digital

9.50 - 10.00 Technikai sziinet

Kiknek szél1?

10.00 - 11.00

Digitadlis stratégia kialakitasa kozép- és nagy-

vallalati kérnyezetben
Okos kereskedelem: fogyaszto- és adatkdzpon-
tdsag
Platformok dsszefonddasa a fogyaszto korul
Miért fontos a stratégiai tervezes, és mik az alapjai?
Piacméretezés, értéklanc tervezés- és kialakitas
|d6- és kihivasallo szervezeti felépités és muUkodeés

El6adé: Donath Fruzsina, Senior tanacsado,
SmartCommerce Consulting

11.00 - 11.20 Kavészinet

11.20 -12.10

Online értékesitési modellek B2B és B2C kor-

nyezetben
Diverz kereskedelmi folyamatok kialakitasa
Hogyan kezelhetd a vasarlo egykent az offline
és online térben is?
Welbshop modellek attekintése, stratégiahoz
illeszkedd megoldasok kivalasztasa
Tobbcsatornas jelenlét a maximalis értékesitési
hatékonysageért
Egységes kommunikacios és marketing meg-
oldasok

El6adé: Nagy Sandor, EIn6k, Ecommerce
Hungary Kézhasznu Egyesllet

12.10 - 12.20 Technikai sziinet

12.20 - 13.00

Esettanulmany - Egy kézelmultban lezajlott
sikeres online Uzletag felépités tapasztalata
El6adok: Hunyady Beatrix, Marketing igazga-
té, Euronics & Hunyady Laszl6, Kereskedelmi

igazgato, Euronics

13.00 A workshop vége

Olyan, mar érett fazisban lévé, termékeértékesitéssel foglalkozd kereskedelmi vallalkozasok tulajdonosainak, vezetdinek, dontéshozoéinak,
akik az eddigi, csakis hagyomanyos bolti értékesités mellé online kommmunikacids- és értékesitési megoldasok kialakitasan gondolkodnak,

vagy azok megvaloésitasat mar el is kezdték.

@ www.iir-hungary.hu

& +36 1459 7300

4 training@iir-hungary.hu
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Digitalis kereskedelmi csatornak
kialakitasa kozép- és nagyvallalati
kornyezetben

2020. szeptember 3. | 9.00-13.00
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i 1. RESZTVEV{: 2. RESZTVEV(:

Vezetéknév

| Keresztnév | Vezetéknév | Keresztnév |

Beosztas Beosztas

| |
| |
Osztaly | | Osztaly
| |
| |
| |

| |

| |

| |
Végzettség Végzettség | | :
Telefon Telefon | |
Fax' Fax' | |
 Mobiltelefon' Mabiltelfon' | | |
! E-mail' E-mail’ | |
Algirés? | | Auiras? | |

A rendezvényen vald részvételt engedélyezd/elrendeld személy:

Vezetéknév | | Keresztnévl | SZAMLAZASI CiM:

i Beosztés | |

i Osztaly | | Cégnév | | |
P ] Irényitgszam | | Helység | |
: Adminisztrativ kapcsolattarto: y :
: UtcalPostatik | |
i Vezetéknév | Keresztnév | :
H 3 " E-mail cimének, fax- és mobilszamanak megadasaval hozzajarul ahhoz, hogy az IR tovabbi ényeirdl e akon is kapjon tajél H
E Beosztés | | 2 A képzésre/rendezvényre regisztrald személy alirasaval igazolja, hogy a képzésen/rendezvényen személyesen vesz részt. H
H s " . . . H
E Usztély | | Az On helyettese. amennyiben On nem tud részt venni a rendezvényen. '
é Hewenes“ﬁ Személya W i
i Vezetéknév | Keresztnév :

i Beosztas

kérje egyedi ajanlatunkat!
06-1/459-7334 « MARKETING@IIR-HUNGARY.HU

Részvetelidijak I
O DIGITALIS KERESKEDELMI CSATORNAK

KIALAKITASA KOZEP- ES NAGYVALLALATI 49.000 Ft + afa / fo
KORNYEZETBEN: 2020. SZEPTEMBER 3., 9.00-13.00

|

| | | Csoportos kedvezményért
Osztély | |
| |

© Aléiras?

Araink nem tartalmazzak az afat M A feltiintetett megtakaritasok a tobb napos rendezvények hataridés kedvezményét, valamint a regisztralt napok szamatol fiiggé kedvezmény
nettd 6sszegét tartalmazzak M A részvételi dij tartalmazza a dokumentécid, ebéd, kavé és Uidité kéltségeit. @ A rendezvényen kép- és hangfelvétel késziilhet.

FIZETES, VISSZALEPES VAN MEG KERDESE?

Jelentkezésével elfogada a jelentkezési & épési feltételeket ésének beérkezése utdn v At és szami3t kap tlink. Kerjilk az dsszeget sziveskedien a 4 41at. i " _
rendezvény eléitt atutalni és a szamlaszamot, valamint a részivev nevét a befizetési csekken feltiintetni. A rendezvényre vald bejutés csak akkor garantélt, ha befizetése cégiink- UgyfelSZO lgalat KOmp SZablna 06 1/459 7300
héiz 3 munkanappal a rendezvény eltt bedrkezett. Ha atutalisa a rendezvény kezdete eltt 2 héten beliil térténik, keérjik azt a rendezvény napjan a regisztraliskor a pénzes

utalvany feladovevényével igazolni. Fizetés késedels én a részivevs mi dlitési- és i 6dij megtéritésére kotelezett. & invaltoztata -2 ‘2

jogit fenntartiuk. Visszalépés: Csak irdsban lehetséges. A részvétel vi isa esetén 20000 Ftedfal ,a rendezvényt megelz6 2 héten belili lemondis Koncepcio: dr. Nagy Diana 06-70/619-0988
esetén 40,000 Ft3faljelentkez6 adminisztracids kbltséget szamolunk fel. A rendezvényt megeléz6 2 munkanapon beliili lemondss esetén a részivevd a teljes részvételi

dijat kdteles megtériteni. A bejelentett résztvevd részvételének médositasa meghatarozott feltételek mellett lehetséges. A szakképzési hozzajérulés terhére elszamolhatd

sszegek médosultak. Ugyfélszolgalatunk (06-1/459-7300) érmmel ad bévebb tijékoztatast, illetve a is tjékozo




